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12. TARGI GRUPY P5B

Nowy sezon budowlany za pasem. Wiasnie diatego
gtdbwni gracze na rynku tradycyjnie pojawili sie na
targach PSB w Kielcach, by dokonac rozeznania

w nhajnowszych trendach, wymieni¢ doswiadczenia,
a przede wszystkim podpisa¢ kontrakty pozwalajgce

na dobry start.

egoroczne targi PSB odbyly

sie w dniach 8-9 marca. By-

ta to XV, jubileuszowa edycja

wydarzenia, ktére réwniez
tym razem przyciggnelo znaczna
liczbe zaréwno producentéw, jak
i partneréw Grupy. Pomimo nie-
sprzyjajacej aury pogodowej tem-
peratura samych targéw byta wyso-
ka. Uczestnicy, dobijajac interesow,
wspo6lnie zastanawiali sie nad tym,
jaki bedzie dla branzy rozpoczyna-
jacy sie sezon i z zaciekawieniem
przygladali sie ofercie konkurencji.
Z wielu komentarzy i rozméw wy-
nika, Ze nastroje w tym roku sprzy-
jaja robieniu wspdlnych interesgw.
Potwierdza to rowniez wzrost licz-
by uczestnikéw i zawartych pod-
czas targéw transakcji w stosunku
do roku ubieglego.

Rekordowe transakcje

W ciggu dwoéch intensywnych
dni targowych tacznie zawarto
14,9 tys. kontraktéw (wzrost o 9%)
o tacznej wartoéci 369 min zt mln
zl. To rekordowe wyniki — sg wyz-
sze 0 17% w stosunku do rezulta-
tow ubieglego roku. Jest to bardzo
dobry prognostyk dla rozpoczynaja-
cego sie sezonu budowlanego. Na-

lezy jednak zaznaczy¢, ze powodze-
nia Targéw nie warunkuje jedynie
dobra sytuacja na rynku, ale sama
formuta spotkania, sprawdzona na
przestrzeni ostatnich 15 lat. Kielec-
kie spotkanie, inicjowane co roku
przez Grupe PSB, umozliwia zawie-
ranie uméw handlowych na pre-
ferencyjnych warunkach, jak réw-
niez zacie$nianie relacji, wymiane
doswiadczen i szeroka prezentacje
najnowszych rozwiazan. Z tego po-
wodu Targi PSB sa postrzegane ja-
ko jedna z najwazniejszych imprez
w kalendarzu branzy budowlane;j.

W tym roku partnerami general-
nymi wydarzenia byly firmy: Blue
Dolphin Tapes, Kreisel Techni-
ka Budowlana oraz Rockwool Pol-
ska. Role partner6w wspierajgcych
wziely na siebie takie przedsigbior-
stwa, jak: Grupa Atlas, Baumit, Ce-
ment Ozaréw, Hormann, Isover, Po-
Ibruk, Swiss Krono, Trzuskawica
oraz Ursa.

Targi PSB zwiastujq

koniunkture

Juz od wielu lat targi PSB trakto-
wane sg jako barometr budowlanej
wiosny, a nawet calego sezonu. Za-
warte w Kielcach kontrakty i zapi-
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| Piotr Gmyrek |

Gzlonek Zarzadu, Dyrektor Handlowy Polbruk

Akurat dia nas to bedzie kolejny bardzo dobry rok. Juz
poprzedni byt rekordowy, a sqdze, ze ten bedzie podobny.
Generalnie skupiamy sie na kliencie indywidualnym, ktéry jest
dla nas priorytetowy, poniewaz wiasnie w tym segmencie

sprzedawane sq kostki wysokomarzowe. Rozwijamy sprzedaz w catej Polsce i robimy to

z duzym sukcesem.

dr Szczepan Gawlowski

Prezes Zarzadu KREISEL Technika Budowlana

KREISEL jest mocnym partnerem Grupy PSB i wszystkich firm
zrzeszonych w sieci Polskich Sktaddéw Budowlanych. Mamy za
sobqg dobry rok intensywnej pracy. Najwazniejsze jest jednak
fo, ze fargi PSB daijg niezte zapowiedzi na ten rok. Liczba

zawartych kontraktéw i ich wartose jest wyzsza niz w latach poprzednich. Atmosfera na
sfoiskach byta robocza, ale nacechowana optymizmem.

Prezes Zarzadu Ever House

Tegoroczne targi dia nas sq najlepsze od 5 Iat, czyli od czasu,
kiedy sie wystawiamy. Ich skalq, liczba oséb odwiedzajgeych
i lo$¢ zebranych zamdéwien pokazuja, ze jest fo dla nas dobry
kierunek rozwoju. Odchodzimy od standardowych realizaci

i koloréw, podgzajge za nowoczesnymi tfrendami. Chcemy iS¢ w strone nowoczesnosci, zeby

speti¢ oczekiwania Klienfow.

Marek Karwowski

Dyrektor Rozwoju Sprzedaiy Selena

Od wielu lat jeste$my partnerem targdéw PSB, z roku na rok
obserwujqc staty rozwdj sprzedazy. Tegoroczna edycja fo
kolejny rekord biznesowy. Pierwszy dzier Targow byt
rewelacyjny, osiggnelismy poziom sprzedazy deklaracii na

poziomie z zesztego roku. W drugim dniu robimy tak zwang gérke. Liczymy na bardzo dobry
start sezonu budowlanego w tym roku.

Waldemar Pilczek

Prezes Zarzadu Quick Mix

Liczba uczestnikdw wskazuje na to, ze zainteresowanie
zaproponowang formutg targowq jest bardzo duze. Na
podkreslenie zastuguje tez fakt, ze wydarzenie odbywa sie na
poczatku sezonu budowlanego, a akcjonariusze Grupy PSB

szukajg nowych rozwigzan, nowych ciekawych ofert, przyjezdzajqc tu z rzeczywistym
zamiarem kontraktowania.

Regionalny Kierownik Sprzedazy KMi Porta

Targi uwazamy za udane. Zaobserwowalismy duzo wiecej
odwiedzajgcych nasze stoisko, podpisujac duzo wiecej
kontrakidw w stosunku do zesziego roku. Mimo ze jako firma
dopiero raczkujemy w sieci PSB, mysle, ze ten rok pokaze, ze

preznie i szybko bedziemy sie w niej rozwijac.
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sane w nich warunki pozwala-
ja z duza doza prawdopodobien-
stwa prognozowaé sytuacje na
rynku materiatéw budowlanych,
czego przedluzeniem sa nastro-
je wsréd wystawcéw i udziatow-
céw. W tym roku generalnie do-
minowal optymizm, co potwier-
dza Bogdan Panhirsz, Dyrektor
Zarzadu Grupy: ~ Z dziesigtek
rozmow, ktdére przeprowadzitem,
wnioskuje, ze nie ma firmy, kito-
ra nie bylaby zadowolona z or-
ganizacji imprezy I z wynikow
handlowych. Krétko méwiqc: ro-
bimy swoje. Rokrocznie staramy
sig proponowac cos$ nowego, cos,
co spowoduje, ze sie¢ bardziej
sie zintegruje, a producenci na-
dal bedq z checiq z nami wspdl-
pracowaé. Nasza polityka za-
klada wspdiprace dlugotermino-
wq, dlatego od poczqtku planu-
jemy jaq na lata. Nie jest sztukq
zmieniac¢ dostawcéw. Sztuka to
wspdlna realizacja przyrastajq-
cych z roku na rok obrotéw w ta-
ki sposéb, aby finalnie klient byl
zadowolony z zakupionych pro-
duktow.

W tegorocznej edycji Targdw
wzieto udziat 4800 oséb.
Kontrakty zawarto 368
partneréw Grupy (sktaddw
budowlanych, placéwek PSB-
Profi oraz sklepdw PSB-
Mréwka) u 356 wystawcdw -
dostawcéw PSB.

Dobry nastréj potwierdza row-
niez Mirostaw Lubarski, Czlo-
nek Zarzadu i Dyrektor Marke-
tingu Grupy: — Wszyscy uczest-
nicy sq zadowoleni z organizacji
tegorocznych Targéw. Wystawcy
twierdzq, ze przekroczyli zeszlo-
roczne wyniki. Docierajq do nas
sygnaly z rynku remontowego
o rosnqcych potrzebach inwesto-
réw indywidualnych, gdzie prze-
widujemy wzrosty. Dobry efekt
targowy powinien miec przefoze-
nie na sezon. Generalnie istnieje
oczekiwanie, ze sprzedaz powin-
na teraz ruszyc.

W tegorocznej edycji Targéw
wzielo udzial 4800 os6b. Kon-
trakty zawarlo 368 partneréw
Grupy (sktadéw budowlanych,
placé6wek PSB-Profi oraz skle-
péw PSB-Mréwka) u 356 wy-
stawcow — dostawcoéw PSB. Ta-
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kie wyniki oraz wzrost pozwo-
lenn (o ponad 12% w 2016 r.)
i rozpoczetych budéw (wzrost
0 6%) w kategorii mieszkan
w budownictwie indywidual-
nym pozwalajg mie¢ nadzieje na
wzrost sprzedazy w calym sek-
torze budowlanym. Optymizm
potwierdzaja réwniez przycho-
dy ze sprzedazy materialéw bu-
dowlanych Centrali PSB do sie-
ci. Po dwo6ch miesigcach 2017
roku sa one wyzsze o ponad
14% w stosunku do analogiczne-
go okresu w roku poprzednim.

Co po 2021?

W budynkach Targow Kiel-
ce dato sig réwniez slyszec gto-
sy odnosnie do najblizszej przy-
szlosci branzy. Szczegdlnie cze-
sto zajmowano sie tematem
zmiany polityki Unii Europej-
skiej w 2021 roku, kiedy nasta-
pi zmiana perspektywy unij-
nej. W wypowiedziach uczest-
nikéw mozna byto wyczuc spo-
koj i wiare we wlasne sity w per-
spektywie ograniczenia badz
braku duzych dotacji UE. Zda-
niem rozméwcéw nie spowodu-
je to znaczacych zmian, a firmy
majg wystarczajaco duzo czasu,
aby dostosowa¢ sie do nowych
potrzeb rynku. Uwazajg oni, ze
jest za wcze$nie, by wyrokowaé,
ze nastapi jakie$ znaczace ,tap-
niecie”. Panuje przekonanie, ze
do roku 2020 firmy budowla-
ne i ich partnerzy powinni sku-
pi¢ sie na maksymalnym wy-
korzystaniu $rodkéw unijnych,
tak aby w kolejnych latach méc
o wilasnych sitach rozwija¢ pol-
ska gospodarke. Méwi sie tez
o tym, ze firmy beda ukierun-
kowywaé swojg dzialalnoé¢ na
mniejsze budynki czy inwesty-
cje oraz szuka¢ sposobu na wyj-
Scie z sytuacji poprzez polozenie
nacisku na partnerstwo publicz-
no-prywatne, réwniez wspiera-
ne przez UE.

Podczas XV edycji Targéw nie
zabraklo réwniez czasu na dobrg
zabawe i integracje uczestnikéw.
Wieczorem, po pierwszym dniu
Targéw, zorganizowano ban-
kiet, na kt6rym bawilo sie ponad
3500 oséb. Gwiazda wieczoru
byl zespét Perfect, ktéry uprzy-
jemnil czas zgromadzonym, wy-
konujac swoje szlagierowe kom-
pozycje.

Marcin Ozon

: gou

baumit.com
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Adam Drobczynski

Dyrektor ds. marketingu handlowego Atias

Jedli chodzi o biznes, to z roku na rok notujemy tu wzrost,
Dlatego sq fo gtéwne fargi, na jakich sie wystawiamy - moze
poza wydarzeniami typowo lokalnymi, regionalnymi,
Uczestnictwo w Targach PSB jest dobrg okazjg do
zaprezentowania naszych nowosci produkfowych i pokazanie kierunku, w ktérym sie

w danym roku rozwijamy.

Dktawian Hes

Gar Wash Manager EHRLE

Firma EHRLE - niemiecki producent, lider branzy
samoobstugowych myjni samochodowych, oferuje partnerom
grupy PSB state preferencyjne warunki na zakup oraz
eksploatacje swoich urzadzen. Zachecamy do skorzystania

z posiadanej lokalizacji - sgsiedztwo marketu budowlanego to ogromny potencijat. Pierwsze
myjnie w sieci juz dziatajg. Nastepne sq juz w realizacji.

Taisa Bielat

Dyrektor Handlowy ds. Klientdw Sieciowych

Biue Dolphin Tapes

Tegoroczne Targi byty rekordowe pod wzgledem ilosci
wystawcow | odwiedzajgeych, co mozna uznac za duzy
sukces organizatoréw, czyli Centrali Grupy PSB. Wnioskujgc
z liczby spotkan oraz ilosci zadeklarowanych zamdéwien, mozemy potwierdzi¢, ze na rynku
materiatéw budowlanych panuje obecnie do$é pozytywny nastrd.

Malgorzata Sobotka

Specjalista ds. Marketingu | Wsparcia Sprzedazy Isoroc

To juz pigty raz, kiedy uczestniczymy w imprezie Grupy PSB.
Obecno$¢ na Targach po raz kolejny stata sie dla nas okazjg
do zaprezentowania aktualnej oferty i negocjowania
kontraktéw handlowych. Co roku obserwujemy wzrost
partycypantéw oraz zawartych umdw. Dla naszej firmy tegoroczne Targi byty dobrze
spozytkowanym czasem.

Pawel Ziembinski

Prezes Zarzadu Izohan

Liczymy, ze korncdwka roku 2017 i rok 2018 bedzie momentem
wiekszych wydatkéw w ramach budownictwa
infrastrukturalnego. Dlatego nasza firma szykuje sie do wiekszej
sprzedazy w jego ramach, szczegdinie liczac na kontrakty
kolejowe. W budownictwie mieszkaniowym nie ma aktualnie jakich§ gwattownych wzrostow,
ale potrafimy sie odnalez¢ sie w kazdej sytuacii.

Aleksandra Gilewska

Manager ds. Marketingu Baumit

XV targi PSB dla nas réwniez sqg jubileuszowe, bo jeste$my fu
po raz dziesigty. Jak co roku korzystamy z doskonatej okazji,

by wymieni¢ sie doswiadczeniami z innymi producentami,

a przede wszystkim spotka¢ z klientami. W tym roku stawiamy
bardzo mocno na tzw. produkty potkowe, czyli takie, ktére kierujemy do mniejszych wykonawcow.




