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Uslugi budowlano-remontowe | Klienci stojq w kolejkach, firmy remontowe przezywajq oblezenie

Drozej, bo na ostatnia chwile

W wielu regionach Polski firmy remontowo-budowlane
nie nadgzajg za zleceniami klientéw. Jednak nie jest to
tylko efekt zakonczenia ulgi remontowej. Brakuje takze

rak do pracy

DOROTA KACZYNSKA

Ostatni rok ulgi remontowej na-
kreca koniunkture rynku ustug
budowlanych gléwnie w duzych
miastach Polski, w ktérych przed-
sigbiorstwa nie narzekaja na brak
zlecen, a ceny za ich ushugi sukce-
sywnie ida w gore.

W mniej zamoznych regionach
kraju — jak twierdza lokalni ustugo-
dawacy — sporadycznie trafiaja sie
Klienci, ktorzy teraz decyduja sie na
remont mieszkania, aby pézniej
odliczy¢ 19 proc. wydatkéw re-
montowych od podatku.

Odmawiaja klientom

0d potowy roku w Warszawie,
Wroclawiu, Poznaniu i Krakowie
firmy oferujace ustugi remonto-
wo-budowlane sg oblegane przez
tlumy klientéw. W efekcie od
sierpnia do paZdziernika ceny za
ustugi wzrosty nawet o 20 proc.
Wydluzyly sie takze terminy re-
alizacji zlecen.
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— Zwykle od zlozenia zamowie-
nia na okna do ukoriczenia prac
montazowych uptywa 10 — 14 dni.
Natomiast w ostatnich miesigcach
gwattowny wzrost klientéw sprawil,
ze realizacja zamoéwienia wydluza
si¢ do trzech tygodni. Nasza konku-
rencja boryka sie z podobnymi kto-
potami — czasem klienci musza
czeka¢ nawet pie¢ tygodni na
montaz okien. Sa tez fir-
my, ktére praktykuja
zaliczkowanie i prze-
noszenie realizacji
ustugi na kilka mie-
siecy pézniej. W ten
sposob czesé realiza-
cji zlecenn na pewno
przejdzie na styczen, ale
faktury zaliczkowe wysta-
wia sig jeszcze za ten rok — opowia-
da Leszek Chwiejczak, dyrektor
handlowy firmy Techmaprojekt z
Warszawy.

Podobnie jest w Poznaniu —
twierdzi Andrzej Babiracki z Przed-
sigbiorstwa Budowlano-Handlo-
wego Stanistaw Hadrzyniski z Kotli-

na. Przyznaje, ze z powodu wzrostu
liczby zlecen od czerwca 2005 1.
ciezko dotrzymacé termindéw ukon-
czenia realizacji inwestycji. Zdarza
sig¢ nawet, ze firma musi odmoéwic
klientowi wykonania zlecenia.
 — Taka sytuacja oczywiscie bar-
dzo korzystnie wptywa na wyniki fi-
nansowe przedsiebiorcéw. General-
nie ulga remontowa byta motorem
napedzajacym cala gospodarke. Na-
tomiast po 1 stycznia 2006 r., gdy juz
nie bedzie mozna odlicza¢ wydat-
kéw remontowych od podatkuy, naj-
bardziej rozwinie sig, niestety, szara
strefa — uwaza Leszek Chwiejczak.
Tymczasem przedsiebiorcy z
mniejszych miast i regionéw
Polski nie odczuwaja tak
gwaltownego wzrostu po-
pytuna ustugi remontowo-
-budowlane. Krzysztof Fe-
dyk, wiasciciel Przedsie-
- biorstwa Ustugowo-Handlo-
wego Adabud z Lublina
przyznaje, ze wprawdzie jak coro-
ku jesienia wigcej oséb interesuje sie
remontami mieszkan, jednak nie ma
mowy o duzym wzroscie liczby zle-
cen. Podobnie twierdzi Karol
Chelmski z zambrowskiego przed-
sigbiorstwa Instalacje Elektrotech-
niczne: — Klienci, ktérzy decyduja
si¢ na zlecenie robét ze wzgledu na

konczaca sie ulge, nalezq do rzadko-
$ci — powiedziat ,Rz".

Drozej, bo mniej

Ulga remontowa to jednak nie je-
dyny czynnik majacy wptyw nary-
nek ustug remontowo-budowla-
nych. Przewaga popytu nad poda-
7aiidacy zanig wzrost cen w znacz-
nym stopniu wynikajg z braku sily
roboczej.

- W ostatnich miesigcach sporo
miodych, zdolnych robotnikéw i ka-
dry, majac problemy z dzialalno$cig
w Polsce, wyjechalo za granice. Nie
tylko przyciagaja ich kraje starej ,15”,
lecz sukcesy odnosza tez narynkach
krajow, ktére z Polska przystapity do
Unii. Ostatnio na przyklad sporo fa-
chowcow ze Slaska wyjechato do
Pragi — opowiada Bogdan Panhirsz,
prezes Grupy PSB.

— Taka atmosfera na rynku nie
sprzyjaremontowaniu, nie méwigc
o budowaniu domu. Zwlaszcza ze
nadal pod wzgledem liczby miesz-
kan — 330 na tysigc mieszkancéw —
jeste$my na ostatnim miejscu w UE.
I niewiele sie zmieni, dop6ki nie
poprawi sie ogolna sytuacja gospo-
darcza w kraju i co za tym idzie, nie
wzro$nie poziom zamoznosci spo-
teczenstwa — dodaje Ewa Pira, dy-
rektor ds. rynku Grupy Atlas.

Materiaty nieco w gére

Na rynku wyrobéw budowlanych
rowniez wida¢ symptomy ozywie-
nia w ostatnich miesigcach. Nie sg
jednak tak wielkie, jak w przypad-
ku ustug.

— Wprawdzie w ostatnich
dwdch miesiacach ceny materiatow
budowlanych ze wzgledu na zmia-
ny cen energii i surowc6éw ropopo-
chodnych wzrosty o kilka czy nawet
kilkanascie procent, jednak ta sytu-
acja jest daleka od boomu, ktéry
nastapil w ubieglym roku przed
wprowadzeniem podwyzki podat-
ku VAT na materiaty budowlane —
zapewnia Bogdan Panhirsz.

Zdaniem Ewy Piry wiekszo$¢
Polakéw juz skorzystala z ulgi re-
montowej. Nie wyklucza jednak, ze
przed konicem roku sporo klientéw
moze udac sie do sklepéw w ostat-
niej chwili. Skala tych zakupow nie
bedzie jednak duza.

— Generalnie prognozy dla
branzy wcale nie sa jednoznacznie
optymistyczne. W tym roku inwe-
stycje w sektorze budowlanym
zwiekszyly sie co prawda, o 4,5
procent w poréwnaniu z 2004 ro-
ku, ale wzrost ten powinien by¢
dwucyfrowy, aby mozna byto mé-
wi¢ 0 boomie — méwi Ewa Pira.
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