 Ceny w budownictwie

Wyzszy VAT, nizsza sprzed:

Materiaty budowlane po wejsciu
do Unii - sprzedaz siadta, wzrosta
szara sirefa. Ceny wzrosty §tednio
0 5-15 proc.

amy recesje - twierdza zgod-
nym chérem producenci i dys-
trybutorzy materialow bu-
dowlanych. Popyt na ich towary tylko
od poczatku roku spadl o jedna trzecia.
Winny? Podatek VAT, kiory wrdz z za-
wiSnigciem nad Patacem Prezydenckim
niebieskiej flagi z gwiazdami wzrost z 7
‘do 22 proc.
Tuz przed wstapieniem Polski do UE
rynek materialéw . ogarngt amok.
W obawie przed rosnacym VAT konsu-

menci rzucili si¢ do sklepéw, wykupu- .

Jac na zapas wszystko, co im tylko wpa-
dio w rece.

~ W ciagu marca i kwietnia uzyska-
HiSmy jedna czwarts rocznych obrotow
— wspomina Mirostaw Lubarski z Gru-
py PSB, ktéra kontroluje 15 proc. ryn-

ku handlu materiatami budowlanymi, -

- Normalnie w tych miesigcach uda-
je sie nam osiagnac géra 10 proc. tego.
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. odziesied, a péZniej nawet kil-

Gazeta Wyborcza

Po 1 maja ceny na wigkszo§¢
materialéw poszly w gore o 5-
15 proc. Sprzedaz zag spadta
na feb na szyje. Najpierw -

kadziesiat procent. Cze$é kon-
sumentdw w ogble zarzucita
plany budowlane i remontowe,
Wolne §rodki wydali na uzy-
wane samochody badz lokowa- -
Ii je na gietdzie, gdzie trwat bo-
om inwestycyjny.

Efekt? Wigkszo§¢ matych producen-
t0w ma dzif klopoty finansowe. Aby
utrzymac si¢ na powierzchni, handlu-
ja materialami na lewo. — Sprzedajac
towar bez VAT i podatku dochodowe-
go, sa w stanie oferowaé cene nawet
0 30 proc. niZszg niz ich legalni kon-
kurenci - twierdzi Lubarski. Szczegol-
ije fatwo jest w ten sposéb kupié okna,
drzwi, materiaty do stawiania $cian
oraz chemig budowlang. :

Duze firmy przed recesja na krajowym
rynku bronia si¢ w inny spos6b. Produ-
cenci, aby zachowa¢ konkurencyjnosé,
sprzedajg gléwnie wyroby z tzw. seg-
mentu ekonomicznego. Sa one nizszej
jakofci, ale za to tanie.

ING.

//

Inni z duzym powodzeniem
szukajg szczgscia za granica.
— Eksport naszej firmy do Rosji
wzrést w zeszlym roku o niemal
20 proc. — cieszy si¢ Ewa Pira,
dyrektor do spraw rynku Grupy
Atlas. W podobnej sytuacii jak
Atlas sg réwniez producenci ply-
tek ceramicznych, np. Grupa Pa-
radyz, drzwi, Forte, czy oklen
Fakro.

Z kolei hortownie budowlane
proponuja klientom ustugi wlasnych
brygad wykonawczych lub tzw. firm
kontraktowych. Taka sprzedaz (mate-
rial plus ustuga) jest opodatkowana pre-
ferencyjna, 7-proc. stawka VAT.

Co begdzie dalej? Zdaniem branzy nic
specjalnego. Ceny nie spadna, a wzrost
popyin wérdd inwestorow. indywidual-
nych moze wywotac tylko zblizajaca sie
likwidacja ulgi remontowej ~ Trzeba
przeczekad, az spoteczefistwo sie wzhat
gaci — wzdycha Pira.
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